Bild: AllianceBernstein

€Urofondsxpress 08.05.-14.05.2020

13

INTERVIEW DER WOCHE

VINAY THAPAR

ist Senior Vice President und Portfoliomanager fur US-Wachstumsaktien und das International Health
Care Portfolio. Thapar stiefl im Jahr 2011 zu AllianceBernstein (AB) und war zuvor drei Jahre lang
Senior Investment Analyst fur das globale Gesundheitswesen bei American Century Investments.

~Innovationsschub bei Healthcare”

Welche Auswirkungen hat die Covid-19-Pandemie auf den Gesundheitssektor? Dazu befragte

€uro fondsxpresss Vinay Thapar, Manager des AB - International Health Care Portfolio

FONDSXPRESS: Mr. Thapar, der Gesund-
heitssektor hat sich in der Corona-Krise
erstaunlich robust gezeigt. Warum? V-
NAY THAPAR: Der Gesundheitssektor ist
einzigartig, weil er Anlegern eine Mi-
schung aus defensiven und dynamischen
Merkmalen bietet. Aus einer defensiven
Perspektive profitiert der Sektor von einer
konstanten Nachfrage, da die Kunden im-
mer Zugang zu den angebotenen Dienst-
leistungen und Produkten benétigen wer-
den. Ergidnzt wird diese Basis um starke
dynamische Trends, die die Innovation in
diesem Sektor immer schneller vorantrei-
ben und attraktive Chancen schaffen. Im
21. Jahrhundert erleben wir derzeit einen
Innovationsschub. Er reicht von Techno-
logien fiir die Roboterchirurgie iiber neue
diagnostische Moglichkeiten, die es uns
beispielsweise ermoglichen, einen Blut-
test durchzufiihren und bestimmte Krebs-
arten im Voraus zu diagnostizieren, bis
hin zur Praventivmedizin.

Welche Ihrer Titel profitieren unmittelbar
von der Pandemie? Zu unserem
Portfolio gehort Pfizer, das sich mit einem
Biotechnologieunternehmen zusammen-
geschlossen hat, um einen Impfstoff zu
entwickeln. Regeneron, eine andere Hol-
ding, verfiigt iiber einige Produkte, dar-
unter ein prophylaktisches Antikorper-
priparat, das derzeit getestet wird, und
ein Medikament, das bereits auf dem
Markt zugelassen ist und dazu beitrigt,
die Symptome zu minimieren. Wir besit-
zen auch Diagnostikunternehmen wie Ro-
che, Quest Diagnostics und Fleury in Bra-
silien, die unserer Meinung nach entwe-
der von der Entwicklung von Tests oder
einer verstirkten Nutzung ihrer Einrich-
tungen profitieren werden, da die Bevol-
kerung getestet werden muss. Im Bereich
der Medizinprodukte gehéren uns Fisher
& Paykel, die Atemschutzmasken herstel-
len, und Medtronic, ein Hersteller von Be-
atmungsgeriten.

Haben Sie auch auf die Covid-19-Pandemie
reagiert und das Portfolio angepasst?
Trotz der zuletzt extremen Borsenvolatili-
tit haben wir unseren disziplinierten Pro-
zess und unsere Bottom-up-Aktienaus-
wahl beibehalten. Inmitten der Volatilitat
hat sich unser Portfolio gut entwickelt,
mit starken Auf- und Abwirtsbewegun-
gen, die direkt auf die Stirke der Ge-
schiftsmodelle unserer Positionen zu-
riickzufiihren sind. Als langfristige Inves-
toren sind wir weniger daran interessiert,
abzuschitzen, wann das Coronavirus
schlieflich seinen Héhepunkt erreichen
konnte, oder uns auf den kurzfristigen Ge-
winnriickgang der Unternehmen zu fixie-
ren. Mit einem Horizont von drei bis fiinf
Jahren suchen wir nach Unternehmen,
von deren Grundlagen und Aussichten wir
langfristig iberzeugt sind und deren Posi-
tionen wir dann methodisch aufbauen

Welche Trends kiénnten durch die Corona-
krise entstehen und welche Unternehmen
wiirden davon profitieren? Wir sehen si-
cherlich einige klare Trends, die aus der
Krise hervorgehen, und Unternehmen,
die gut positioniert sind, um davon zu
profitieren. Telemedizin ist ein gutes Bei-
spiel, bei der eine Kombination aus Tech-
nologie und Gesundheitsversorgung den
Wandel vorantreibt. Dieser Trend wird
durch den Ausbruch des Coronavirus
noch beschleunigt, da die Telemedizin es
medizinischen Fachkriften ermoglicht,
auf sichere Weise medizinische Beratung
und Diagnosen anzubieten, die praktisch
zu den Patienten nach Hause geliefert
werden.

Haben Sie Titel im Fonds, die von dem
Trend profitieren? Zu unserem Portfolio
gehort das Gesundheits-IT-Unternehmen
Veeva Systems, das Software fiir das Ge-
sundheitswesen herstellt, darunter eine
branchenfiihrende Kundenverwaltungslo-
sung, die speziell fiir Life-Sciences-Unter-

nehmen entwickelt wurde. Die néchstlie-
gende Analogie ist Salesforce.com. Veeva
Systems verfiigt {iber ein Produkt namens
Engage, das es Vertriebsmitarbeitern er-
médglicht, virtuell mit Arzten in Kontakt
zu treten und genehmigte Marketingmate-
rialien zu versenden, Webinare zu veran-
stalten und Telefon- oder Videokonferen-
zen abzuhalten. Thr CEO stellte kiirzlich
fest, dass die Nutzungsraten seit der Coro-
navirus-Pandemie um das Zehnfache ge-
stiegen sind. Wir sind der festen Uberzeu-
gung, dass der zunehmende Einsatz von
Technologie im Gesundheitssektor mit all
seinen Facetten eine Mdglichkeit sein
wird, wie diese Pandemie das Verhalten
erheblich und dauerhaft verindern kann.

Also gute Aussichten fiir Ihr Portfolio und
den Sektor im Allgemeinen?

Wir sind nach wie vor zuversichtlich, dass
unsere wichtigsten Aktien ein grofies Po-
tenzial haben, langfristig iberdurch-
schnittliche Ertrige zu erzielen. Wir ver-
suchen, den Markt antizyklisch anzuge-
hen, wihrend viele Anleger dazu neigen,
als Liquiditdtsnehmer zu fungieren. Wenn
die Mirkte steigen, kaufen sie Aktien, und
wenn die Mirkte fallen, verkaufen sie Ak-
tien. Im Gegensatz dazu tendieren wir
dazu, uns als Liquidititsgeber zu verhal-
ten. Wenn die Mirkte steigen, versuchen
wir oft, unser Engagement zu trimmen
und das Risiko zu reduzieren, und wenn
die Markte fallen, suchen wir nach ausge-
wihlten attraktiven Anlagemoglichkeiten,
um das Portfoliopotenzial zu verbessern.
Wiihrend sich die durch das Coronavirus
verursachte Marktkrise entfaltet, wird es
klare Kaufgelegenheiten geben. In einigen
Fillen haben wir aufgrund der Kurskor-
rektur und unserer positiven Einschit-
zung der langfristigen Fundamentaldaten
eines Unternehmens bestehende Positio-
nen aufgestockt und auch einige neue Po-
sitionen initiiert.



